
Termine 
und Preise 
2027

*bis 07.12.2026 auf alle verbindlichen Buchungen für 2027

2027

F R Ü H B U C H U N GS - R ABATT*

J ETZT 
AU CH  D I G ITAL

12%
KE I N E P R E I S E R H Ö H U N G  

Gültig ab 01. Oktober 2026

E F F E K T I V E  KO M M U N I K AT I O N  Z W I S C H E N  H E R S T E L L U N G  U N D  H A N D E L

AB 2027 AU C H O N LI N E  AU F

B I O - B U S I N E SS . I N FO



E F F E K T I V E  KO M M U N I K AT I O N  Z W I S C H E N  H E R S T E L L U N G  U N D  H A N D E L

Platziert Ihre Information punktgenau im Handel
bioBUSINESS transportiert redaktionell gestaltete Produkt- und Angebotsinformationen punkt-
genau an den Bio-Lebensmittelhandel in Deutschland. Der sorgfältig kuratierte Verteiler sorgt 
dafür, dass Sie punktgenau und ausschließlich Ihre Zielgruppe informieren: Den Handel.

Einkaufsentscheidende erreichen  
– digital und analog

bioBUSINESS wird alle acht Wochen digital und per Post an rund 5.000 top-aktuelle Adressen 
versendet (Bio-Märkte, Lebensmitteleinzelhandel, Reformhäuser, Abo-Kisten, Hofläden, 
Feinkost- und Spezialitätengeschäfte sowie Bio-Großhandel). Mit hohem Informationsgehalt 
und attraktiver Gestaltung genießt bioBUSINESS hohe Akzeptanz im Handel. Ab 2027 wird 
bioBUSINESS zusätzlich digital: Papierloser Komfort für den Handel und noch mehr Effek-
tivität für Sie. 

bioBusiness bringt direkte Response
bioBUSINESS besteht aus einem attraktiven, redaktionell gestalteten Informationsbei- 
trag zu Ihrem Produkt/Thema sowie einem Response-Element. Auf dem Response-Element 
haben Sie die Möglichkeit, Ihren Kund:innen Werbemittel, Produktmuster, Informationsma-
terial, Direktbestellung oder ähnliches anzubieten. Der QR-Code bei Ihrem Beitrag führt den 
Handel direkt zu umfassenden Informationen zu Zutaten, EK-/empf. VK-Preisen, VPEs etc.**

Full-Service inklusive
bioBUSINESS nimmt Ihnen Arbeit ab: Für Ihren Beitrag benötigen wir lediglich Basis-Infos 
sowie Bildmaterial. Text und Layout Ihres Beitrags, Druck, Versand sowie Auswertung 
übernimmt das bioBUSINESS-Team für Sie. Ihr Verkauf/Vertrieb erhält abschließend eine 
übersichtliche Auswertung (Excel) mit allen relevanten Daten für den den aktiven Kund:in-
nenkontakt.

*auf alle verbindlichen Buchungen für 2027 

**
w

en
n 

Pr
od

uk
td

at
en

 b
ei

 e
co

in
fo

rm
 v

or
ha

nd
en

✓  transportiert Infos und Angebote gezielt 

✓  erreicht den Handel flächendeckend

✓  inklusive Text, Layout, Versand, Auswertung

✓  überzeugendes Preis-Leistungsverhältnis
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Termine 2027

AU SGAB E

rechtzeitig zur BioFach

Neuprodukte zur BioWest und BioOst

Picknick, Grillen, Sommergenuss

jetzt Herbst-Angebote vorstellen

Neuprodukte zur BioSüd und BioNord

Hochsaison für Bio-Genuss 

→

→

Fragen? T 0511.16 15 920
bio@harting-tovar.de

B U C H U N GSSC H LU SS VE RSAN DI N FOS LI E F E R N B I S

Spätester Rücktrittstermin ist der Buchungsschluss.

Nº 1/27

Nº 2/27

Nº 3/27

Nº 4/27

Nº 5/27

Nº 6/27

Preise inklusive Layout Digital und Print, Produktion Digital und Print, Versand per 
E-Mail/digital & postalisch. Eine verbindliche Platzierung auf der Titelseite/Premium- 
Position Website ist je nach Verfügbarkeit für einen Aufpreis von 10 Prozent buchbar.

Preise

½ SEITE  
1 . 254 €

1⁄1 SEITE  
2.230 €

2⁄1 SEITE  
3.872 €

Preise zzgl. ges. MwSt.
MALSTAFFELN* ODER NACH LÄSSE IM KALEN DERJAH R

Bei 2 Buchungen bekommen Sie 2 %, bei 4 Buchungen 4 %, bei 6 Buchungen 6 % 
und bei 10 Buchungen 10 %.
*Kombi-Tipp: Für Malrabatte berücksichtigen wir auch Ihre Buchungen im 
Harting & Tovar-Projekt Bioboom.
 
STAN D -ALON E MAILING DIGITAL U N D/ODER PRINT

Solo-Auftritt für Ihr Produkt an den gesamten bioBUSINESS-Verteiler? 
Fordern Sie Ihr individuelles Angebot an.

14.12.2026

05.05.2027

03.02.2027

23.07.2027

01.04.2027

09.09.2027

07.12.2026

30.04.2027

29.01.2027

16.07.2027

25.03.2027

03.09.2027

20.01.2027

16.06.2027

03.03.2027

25.08.2027

28.04.2027

13.10.2027



bioBUSINESS
INFORMATIONEN UND ANGEBOTE FÜR DEN FACHHANDEL 

Guten Tag,

die letzten Jahre waren für die Branche nicht einfach — kein Wunder, dass sich Bio-Akteur:in-
nen entlang der gesamten Wertschöpfungskette Gedanken über die Zukunft machen. 

Für Weltuntergangsstimmung besteht dennoch kein Anlass: Wer die eigenen Handlungsspiel-
räume auslotet und nutzt, hat in jeder Situation die besseren Chancen. 

Dazu gehört für den Bio-Fachhandel, das eigene Sortiment optimal auf die Zielgruppen 
abzustimmen, die in den Laden kommen — und immer wieder Neues zu bieten. In diesem 
bioBUSINESS stellen wir Ihnen Marken und Produkte vor, mit denen Sie sich optimal aufstellen 
können. 

Apropos Aufstellen: Bio-Kundenmagazine gehören von Anfang zum Bio-Laden dazu. Sie 
stellen Produkte vor, Rezepte und Tipps, animieren zum Einkauf, liefern Argumente für und 
Hintergrundwissen zu Bio. Zum Beispiel Bioboom: Seit über 25 Jahren unterstützen wir Sie 
aktiv dabei, Menschen für Bio zu begeistern. Vielleicht haben Sie sich manchmal gefragt, ob 
gedruckte Magazine heute noch eine Daseinsberechtigung haben? Die klare Antwort lautet: 
Ja! Menschen, die Print-Magazine lesen, sind überdurchschnittlich einkommens- und konsum-
stark. Und nicht zuletzt: Die Aufmerksamkeit beim Lesen sind deutlich höher als bei digitalen 
Medien. Das gilt auch, wenn es darum geht, Marken und Produkte im Gedächtnis zu behalten 
— für die nächste Kaufentscheidung in Ihrem Geschäft.

Herzliche Grüße 

 

Jeanine Tovar und das bioBUSINESS-Team

P.S. Mit dem umseitigen Fax-Coupon können Sie Gratis-Muster, Infos und Angebote der 
Hersteller anfordern und das Kundenmagazin Bioboom kostenlos abonnieren.

Harting  & Tovar GmbH  
Vordere Schöneworth 17a

30167 Hannover

T 05 11.16 15 920
F 05 11.16 15 925 

M bio@harting-tovar.de

BELVAS

BERGKRÄUTER

RAW

SODASAN

TERRASANA

VIVANI

juni
 2025

Nº 4

Produkte, Verkaufsförderung, 
Hintergrundinformation.

NEWSLETTER

An Inhaber:in/Filialleitung 
persönlich adressiert.

› Ja, schicken Sie mir ...‹ 
Direkte Rückmeldungen vom 
Handel.

Response übersichtlich ausge- 
wertet (Excel) für Verkauf und 
Vertrieb.

Business to Business mit Bonus: 
Direkte Response vom Handel

MEHR 
INFORMATIONEN

ErdmannHauser
07144 89 64 0
erdmannhauser.de

 ANGEBOT AUF DEM FAX-COUPON: GRATIS-MUSTER

Foodtruck-Feeling für zuhause
Die neuen veganen Burgermischungen von ErdmannHAUSER

einfach in der Zubereitung und ganz groß im Geschmack sind. Das 
BBQ-Dinkel-Patty ist ein klassischer Burger: Rauchig, herzhaft und 
saftig. Geräucherte Paprika und fein abgestimmte Gewürze brin-
gen echtes BBQ-Feeling auf den Teller. Das Spicy-Hafer-Patty ist 
würzig, aromatisch und – wie der Name sagt – ganz schön spicy. 
Hier war die indische Küche Inspiration: Entsprechend trifft Hafer 
auf Kurkuma, Ingwer und ausgewählte Gewürze.

Beide Mischungen sind vegan, also auch ei-, milchfrei, ballast-
stoffreich, bereits fertig gewürzt und im Handumdrehen zuberei-
tet: Wasser dazu, aufkochen, quellen lassen, Patties formen und 
ab in die Pfanne. In den Rezepturen wird aufgeschlossenes Getrei-
de aus biologisch-dynamischem Anbau eingesetzt, das von den 
ErdmannHAUSER-Landwirtinnen und Landwirten angebaut wird. 
Leinsamen und Flohsamen sorgen für gute Konsistenz. Die Gewür-
ze stammen aus der Zusammenarbeit mit Ecoland. So ist die Her-
kunft vollständig und transparent nachvollziehbar.

Was passiert, wenn zwei Foodtruck-Powerfrauen auf echte Ge-
treide-Profis treffen? Es entsteht eine Verbindung, die auf der-
selben Leidenschaft basiert: gutes Essen, ehrliche Zutaten und 
Genuss, der Menschen glücklich macht. Genau dafür stehen 
MÖKI und ErdmannHAUSER. Aus der inspirierenden Begeg-
nung wurden zwei vegane Burgermischungen kreiert, die  

PRODUKT-CHECK

 %  vegane Convenience
 % ballaststoffreich
 % saftig und herzhaft
 % lückenlos bis zum Feld 

 rückverfolgbar

bioBUSINESS
 ANGEBOT AUF DEM FAX-COUPON: GRATIS-MUSTER

INFORMATIONEN UND ANGEBOTE FÜR DEN EINZELHANDEL 

Schweizer Genuss, rein pflanzlich 
neu gedacht
Soyana hat die vegane Antwort  
auf würzigen Hartkäse

Echter Hartkäse-Genuss aus der Schweiz und das ganz ohne tieri-
sche Zutaten: Der Limmattaler von Soyana ist eine pflanzliche Al-
ternative, die überzeugt. Basis sind ausgewählte, proteinreiche 
Bio-Cashewnüsse, die – wie echter Schweizer Käse – einen  auf-
wändigen Fermentierungsprozess durchlaufen. So erhält der Lim-
mattaler seine kräftige, würzige Tiefe und die typisch schnittfeste 
Konsistenz. Seinen Namen verdankt er übrigens der Tatsache, dass 
der Firmensitz von Soyana tatsächlich im Limmattal liegt.

Mit dem Limmattaler schließt Soyana eine Lücke im Sortiment 
der veganen Käsealternativen und liefert einen klassischen, aro-
matischen, würzigen Hart-»Käse« – ideal für die wachsende Zahl 
der Kund:innen, die sich rein pflanzlich ernähren oder auf Milch-
produkte verzichten möchten oder müssen, aber den Geschmack 
und die Vielseitigkeit eines »normalen« Bergkäses vermissen. Der  

 
 
 
 
 

Limmattaler macht sich nicht nur bestens auf Käseplatten, als 
Brotbelag oder als Snack. Auch zum Überbacken von Aufläufen 
oder als Pizzabelag ist er bestens geeignet. Der Limmattaler ist 
vegan und damit selbstverständlich laktose-, cholesterin- und 
milchfrei, sondern auch glutenfrei.

BIOBUSINESS-TIPP: Hochwertige vegane Käsealternativen sind ein 
Wachstums-Sortiment – unbedingt listen!

Soyana
06221 360 74 12 
soyana.ch

PRODUKT-CHECK

 %  hochwertige  
Käsealternative
 % vegan
 % proteinreich 
 % glutenfrei
 % natürliche Zutaten

OKTOBER 
2026

Nº 6

MEHR 
INFORMATIONEN

bioBUSINESS
INFORMATIONEN UND ANGEBOTE FÜR DEN FACHHANDEL 

EINSENDESCHLUSS: 
4. JULI 2025

PER FAX AN: 
05 11.16 15 925

PER MAIL AN:
MEDIA@BIOBOOM.DE

LADEN

STRASSE

PLZ/ORT 

NAME (in Druckbuchstaben)            UNTERSCHRIFT (nur bei kostenpflichtiger Bestellung)

 

E-MAIL

TELEFON

FAX

BELIEFERNDE GROSSHÄNDLER/KUND:INNEN-NUMMER

 Ja, ich möchte bioBUSINESS zukünftig ausschließlich per E-Mail (PDF) erhalten.

Papier sparen? Dann machen Sie hier Ihr Kreuz! 
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 Produktmuster  
(bitte Großhändler angeben)

 Produktmuster

 Informationsmaterial

 Produktmuster Küchen Reiniger
 oder Produktmuster Küchen Seife
 Sortiments-Broschüre

 Verkaufsförderungsmaterial

 Verkostungspaket
 Flyer/Preisliste
 Aktionsangebote

Ich/Wir bestelle/n folgende Serviceangebote 

 ja, wir möchten das Magazin 
Bioboom 4 x jährlich kostenlos beziehen.  
Bitte schicken Sie mir ___ Bündel (je 50 Stück)

 bitte schicken Sie mir ein Probeexemplar

DAS MAGAZIN 
FÜR KOPF UND BAUCH 

JETZT GRATIS ABONIEREN

GRATIS

GRATIS

GRATIS

GRATIS

GRATIS

GRATIS

Bioboom — Unser kostenloses 
Magazin für Ihre Kund:innen

juni
 2025

Nº 4

INFORMATION ANSPRACHE REAKTION RESPONSE

J ET ZT 
AU C H  D I G ITA L



1.   �� Die Inhalte der von uns erstellten Beiträge sind von den Auftraggebenden in der 
Entwurfsphase zu prüfen. Mit der Freigabe wird die Richtigkeit und Vollständig-
keit durch die Auftraggebenden bestätigt und die rechtliche Verantwortung für 
die Inhalte übernommen. 

2.   � Der Ausschluss von Mitbewerbenden ist unzulässig. 
3.   � Auf Buchungen in bioBUSINESS wird keine Agenturprovision gewährt. 
4.   �� In einem Beitrag können max 3-4 Produkte und nur jeweils eine Produktgruppe 

vorgestellt werden. 
5.   �� Den Umfang der jeweiligen Print-Ausgabe legen die Herausgebenden fest. Ist 

dieser Umfang bereits vor dem offiziellen Buchungsschluss ausgebucht, beste-
ht kein Anspruch auf eine Buchung.

6.   ��� Gemeinschaftsbuchungen mehrerer Firmen/Marken sind nur nach Absprache 
möglich. 

7.   �� Zu jeder Buchung steht ein Platz auf dem Response-Element für zwei Angebote 
bzw. zirka 100 Zeichen inkl. Leerzeichen zur Verfügung, zusätzlicher Raum kann 
nur nach Verfügbarkeit und Absprache genutzt werden.

 8.   ��� Kann das angebotene Medium infolge höherer Gewalt nicht oder nicht termin-
gerecht erscheinen, so ergeben sich daraus keine Ansprüche der Inserent:in-
nen gegenüber den Herausgebenden. 

9.   � Bei vorliegender Buchung und Nichteinhaltung der angegebenen Termine für 
die Lieferung von Daten, Infos etc. durch die Auftraggebenden behält sich die 
Harting & Tovar GmbH die vollständige Berechnung des Auftrags vor. 

10. � Bei der Erstellung der Beiträge in bioBUSINESS ist im Preis eine Korrekturphase 
enthalten, darüber hinausgehende Korrekturen werden nach Aufwand berech-
net.

11. � Bei Nichteinhaltung des Freigabetermins nach Erhalt des Entwurfs behält sich 
die Harting & Tovar GmbH vor, den Beitrag in der letzten übermittelten Version 
in Druck zu geben. 

12.  � Das Urheberrecht für Texte und Layouts liegt bei der Harting & Tovar GmbH. Eine 
weitere Nutzung ist nur mit schriftlicher Genehmigung möglich.

13.  � Bei Nichteinhaltung der Zahlungsziele werden die Zinsen in gesetzlicher Höhe 
sowie die Inkasso- und Rechtsvertretungskosten berechnet. Bei Zahlungsver-
zug behalten wir uns vor, laufende Anzeigenaufträge bis zur vollständigen Zahl-
ung zurückzustellen. In solchen Fällen oder bei begründeten Zweifeln an der 
Zahlungsfähigkeit der Auftraggebenden behalten wir uns Vorauszahlung vor.

 14.  Erfüllungsort und Gerichtsstand für beide Seiten ist Hannover.  	
 

Ihr Kontakt zu uns ALLGEMEINE GESCHÄFTSBEDINGUNGEN

habecker@harting-tovar.de

scheper@harting-tovar.de
TIM SCHEPER

Stand der Information: September 2026. Gültig bis zum Erscheinen einer neuen Preisliste.www.harting-tovar.de
Mehr über uns und unsere Leistungen:

Fragen? T 0511.16 15 920
bio@harting-tovar.de

Vordere Schöneworth 17a  30167 Hannover T 05 11.16 15 920 F 05 11.16 15 925 bio@harting-tovar.de www.harting-tovar.de

BRITA HABECKER



M ESSEMAGAZIN (B2B)

Das offizielle MesseMagazin 
der BioMessen. 

B IOBOOM (B2C)

Das Gratis-Magazin 
für den Bio-Handel

B IOBUSIN ESS (B2B)

Effektive Kommunikation 
zwischen Hersteller und Handel. 

Kombinieren Sie 
B IOBUSIN ESS und B IOBOOM

www.harting-tovar.deVordere Schöneworth 17a  30167 Hannover T 05 11.16 15 920 F 05 11.16 15 925 bio@harting-tovar.de

Kommunikation für Bio.

MAL- R ABATTE


